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	1. Ben je achteraf tevreden over de keuze van het product? Leg uit.



	2. De verkoop van het product

· Op welke wijze hebben jullie het product verkocht?
· Wat viel je tegen tijdens het verkoopproces?

· Wat viel mee aan het verkoopproces?
· Vertel iets positiefs over de marketing (zie ondernemingsplan).
· Vertel iets negatiefs over de marketing.




	3. Geef aan op welke wijze jullie hebben samen gewerkt.
· Hoe verliep de samenwerking in jullie groep? Motiveer je antwoord.

·  Was jouw inbreng meer of minder dan die van de andere deelnemers? Licht je antwoord toe met een voorbeeld.

· Heb jij je altijd aan de afspraken gehouden zoals die zijn vastgelegd in de actie- en besluitenlijst?




	4. Wat zijn jouw verbeterpunten, met andere woorden: wat zou je de volgende keer anders doen?




	Ruimte voor afspraken die gemaakt zijn na het gesprek met de docent:
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